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Sinu suur eesmark: Mida soovid, et sinu ettevote sulle tooks? Elustiili muutus? Sissetuleku
kasv? Unistuste taitmine?

Visioon: Mis on sinu ettevotte visioon? Kellele ja millele see teenib?
Brand: Mis on su ettevotte olemus ja lugu?

Tooted: Mida sa pakud? Uldises raamis. Teenused ja tooted. Mida pakud praegu ja mida
plaanid pakkuda tulevikus?

Marksonad: Kirjuta Ules 5-10 marksona, mis kirjeldavad sinu ettevotet ja selle tooteid.
Omadused: Mis on sinu ettevotte stiil ja su teenuste- toodete omadused?

Mis on sinu suur eesmark? Mida soovid oma ettevottega saavutada? Kelle elu soovid muuta
Jja kuidas? Kuidas peaks sinu ettevote muutma sinu elustiili? Kui suureks peaks sinu ettevote
kasvama? Kellega soovid koost6od teha ja kuidas? Millise mulje peaks sinu ettevote
inimestele jatma?

Kes sa ise oled? Mida pakud ja miks seda teed? Millist osa oma isiksusest soovid
ettevottesse ule kanda?

Millist vaartust sa pakud? Mis teeb sinu ettevotte eriliseks? Miks on sinu toode/teenus
parim valik sinu parimale kliendile? Mida muudaksid? Kas teeksid muudatusi oma
olemasolevas ettevottes? Kas sinu praegune klient naeb sinu pakkumist nii, nagu sooviksid
seda naha?

Kas jatad oma sihtrihmale 6ige esmamulje? Kas sinu kliendid moistavad ja hindavad sinu
oskusi?

Kui oled alles alustamas, siis millised takistused on praegu sinu teel ja kuidas sa neid uletada
saad? Kus on sinu koht turul?

Kas sinu toote/teenuse hind peegeldab seda, kuhu soovid jouda? Kas pead oma oskusi
taiendama, et sinna jouda? Kuidas eristud konkurentidest ja mida peaksid tegema, et olla
oma ideaalse kliendi ainus voimalik valik?

Milline on sinu toostiil? Sinu kliendid soovivad osta sinu loovat to6stiili. Nad eelistavad sind
konkurentidele tanu sinu ainulaadsele vaatenurgale ja lahenemisele. Tosta esile oma stiil
oma veebis ja sotsiaalmeedias. Pane kirja marksénad, mis iseloomustavad sinu lemmik
toostiili.

Kes on sinu ideaalne klient?

Mis motiveerib sinu kliente sinult ostma? Kes on sinu koige vaartuslikumad kliendid? Kellele
pakud oma toodet/teenust tapsemalt? Kes on need inimesed, kes podrduvad sinu poole
korduvalt ja kes soovitavad sinu toodet/teenust teistele?

Need on inimesed, keda pead enda poole meelitama, ja selleks pead sa teada saama, mis on
neile sinu ettevottes koige olulisem.
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